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Vill du vara med pa en utvecklande och spédnnande resa? Vi s6ker dig som vill jobba
internationellt med teknisk férséljning i elektronikbranschen.

NCAB Group (www.ncabgroup.com) ar en av varldens snabbast vaxande producenter av ménsterkort och
levererar I6sningar med hdg kvalitet och leveransprecision till professionella kunder inom elektronikindustrin.
Med fokus pa kvalitet och starka relationer omsatter vi idag 1 300 MSEK och har 280 medarbetare i 13 lander
fran Kina till USA. Vi har haft en mycket stark tillvaxt sedan starten fér ca 20 ar sedan och ar glada 6ver att
kunna ge vara medarbetare mojligheten att vaxa med oss!

Det svenska bolaget sitter i moderna lokaler pa huvudkontoret i Bromma och ar idag 20 anstallda. Vi ar
valetablerade pa marknaden med ett gott férhallande till vara kunder, och stravar efter att vara
I6sningsorienterade med hogt kundfokus.

For mer information om NCAB Group besék garna www.ncabgroup.com

Key Account Manager

Att arbeta som Key Account Manager pa NCAB Group handlar helt och hallet om att skapa den basta
kundupplevelsen. Vi séker med andra ord dig som ar passionerad och professionell i ditt forhallande till
forsaljning och kunder. For att kunna hjalpa vara kunder att bli an mer framgangsrika stalls hdga krav pa oss att
vara kompetenta inom bade kommersiella och tekniska fragor. Du har en nyckelroll i vart svenska bolag dar du
tilsammans med innesaljare och tekniker ansvarar for vara kunders viktigaste komponent; ménsterkortet. Hog
serviceniva, kvalitet och leveransprecision ar centrala delar i leveransen till vara kunder.

Arbetsuppgifterna bestar av allt fran att bearbeta nya kunder med t ex besok, offerering, agera tekniskt bollplank
m m till att underhalla och utveckla relationer och affarer med vara kunder.

Vi soker dig som alltid stravar efter att ge lite mer, att erbjuda kunden ett battre erbjudande, att hitta battre satt
att nyttja egna resurser sa vi forblir sa effektiva som majligt utan att for den skull tappa langsiktighet och
I6nsamhet.

NCAB Group Swedens kunder finns i hela Sverige och vara fabriker finns runt om i Europa och Kina, varpa resor
forvantas av dig. Vi ar aldrig battre an var senaste leverans och var senaste kundkontakt sa du behéver vara
Ilyhord fér vad marknaden vill ha och férvantar sig av den basta.

En av foretagets allra storsta styrkor ar hur vi kommunicerar allt ovanstaende med kund varfor din sociala
formaga tillsammans med tekniska kompetens vardesatts tungt.

Kvalifikationer

Minst tre ars erfarenhet av liknande arbetsuppgifter

Teknisk laggning och har latt att forsta t ex ritningar och tekniska specifikationer
Utatriktad, serviceorienterad och tar garna egna initiativ

Strukturerad och noggrann

Duktig pa att skapa nya kundkontakter och att underhalla befintliga
Malfokuserad med en stark vilja att leverera resultat

Mycket god kunskap i svenska, engelska och Microsoft Office

Anstallningsform: Tillsvidareanstallning med tilltrade snarast. Provanstéllning 6 manader tillampas. Intervjuer
sker I6pande och tjansten kan komma att tillsattas under annonseringen.

Ansdkan
Mejla din ansdkan innehallande CV och personliga brev till rikard.wallin@ncabgroup.com
Vi genomfor intervjuer fortlopande och vill darfér ha din ansdkan sa snart som mojligt.

Fragor om tjansten besvaras av Rikard Wallin, VD tel: 08-4030 0041 eller 070-286 88 69.



