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Dynamiczny wzrost otwiera droge do
dalszego, udoskonalonego rozwoju

JACK KEI Managing Director, Factory Management, NCAB Group China.

Caty przemyst produkcji ptyt PCB odzyskuje rbwnowage, przy
czym NCAB znajduje sie w absolutnej czotéwce pod wzgle-
dem wzrostu, podwajajgc obroty w pierwszym pétroczu 2010
roku w poréwnaniu z tym samym okresem roku poprzednie-
go. Otwiera to nowe mozliwosci dalszego rozwoju w oparciu
o unikalng koncepcje dziatalnosci firmy.

Rok 2009 byt rokiem ograniczania wolumendw zamowien,
co dotkneto zaréwno Grupe NCAB, jak i ogdlnie catg branze.
W tym roku obserwuje sie trend odwrotny, przy czym

Grupa NCAB zwiekszyta swe obroty o0 95% w poréwnaniu

z rokiem 2009 i 0 34% w poréwnaniu z rokiem 2008.

Jest to wynik znacznie lepszy, niz catosciowy wynik przemystu

wytwarzania ptyt PCB, przy wzroscie odnotowywanym
zarowno w krajach skandynawskich, na rynkach juz przez
Grupe NCAB rozwinietych, jak i na takich rynkach, jak Wielka
Brytania i Niemcy.

Hans Stahl, CEO Grupy NCAB, stwierdzit, ze te doskonate
wyniki zostaty osiggniete dzieki kontynuowaniu przez Grupe,
w trudnych czasach, koncepcji dziatalnosci firmy. Dodat
réwniez, ze: ,Pracowali$my bardzo ciezko nad zapewnieniem
jakosci i zdolnosci dostaw w naszych fabrykach w Chinach,
co stato sie fundamentem naszego dzisiejszego sukcesu.
Wychodzimy z recesji w mocniejszej pozycji i z lepszg oferta,
niz bylismy na jej poczatku”.
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ZAINTERESOWANIE ZE STRONY DUZYCH KLIENTOW
Koncepcja Grupy NCAB — znaczaca, skoncentrowana zdol-
nos$¢ nabywcza w potgczeniu z silng obecnoscig w Chinach
oraz starannym nadzorem tamtejszych fabryk, jak réwniez
lokalna obecnos¢ na wszystkich rynkach — okazata sie by¢
koncepcjg gwarantujgcg osiagniecie sukcesu nawet

na nowych rynkach i w odniesieniu do wiekszych klientow.

Hans Stahl szacuje, ze w 2010 roku obroty grupy przekroczg
50 milionéw Euro i zblizg sie¢ do poziomu, na ktérym Grupa
NCAB stanie sig atrakcyjnym partnerem dla najwiekszych
firm EMS, wskazujac jednoczesnie, ze potwierdza to szereg
podpisywanych przez Grupe kontraktow.

Powiedziat tez, ze najwazniejszg zaletg wzrostu Grupy NCAB
jest umozliwienie Grupie dalszego ulepszania koncepcji firmy.
»Zwiekszone wolumeny umozliwiajg zwiekszenie zdolnosci
nabywczej”, powiedziat, dodajgc jednoczesnie: ,To z kolei
umozliwia nam negocjowanie krétszych terminéw dostaw,
szerszej oferty produktéw i - rzecz nie mniej istotna

— nizszego kosztu catkowitego. Przede wszystkim daje nam
to dostep do funduszy, ktére mozemy wykorzysta¢ zaréwno
do polepszania jakosci w fabrykach, jak réowniez do wzmac-
niania funkcji wspierajacych i ustug”.
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SYSTEMY IT ZAPEWNIAJACE LEPSZA INTEGRACJE
Kroki podejmowane przez Grupe NCAB w zakresie zarzg-
dzania fabrykami to m.in. obecnos$é w fabrykach wtasnego
personelu, ktérego zadaniem jest nadzor nad kontrolg jakosci
produkowanych na zlecenie Grupy NCAB ptyt PCB.

Wypowiadajac sie na temat funkcji wspierajacych, Hans Stahl
powiedziat, ze Grupa NCAB planuje rozwdj systemoéw IT w
celu lepszej integracji swych proceséw z procesami klientow
grupy, np. stworzenie systeméw prognozowania i rozwigzan
EDI. Na przeciwleglym koncu tancucha dostaw, Grupa NCAB
bedzie miata mozliwos$¢ realizacji tego samego celu we
wspotpracujgcych z nig fabrykach.

Kolejnym, bardzo waznym elementem stworzonego przez
Grupe NCAB systemu, jest silne rozbudowanie obecnosci
lokalnej. Za wyjatkiem kilku funkcji centralnych, biura organi-
zacji zlokalizowane sg blisko klientéw, na rynkach lokalnych.
Wzrost obserwowany na rynkach Wielkiej Brytanii i Niemiec
potwierdza, ze obrana zostata prawidtowa strategia. W roku
2010 wzrost Grupy NCAB na rynku niemieckim wynidst
ponad 400%.

»leraz zamierzamy wdrozy¢ te koncepcje we Francji i w
Stanach Zjednoczonych”, powiedziat Hans Stahl. ,Waznym
jest, ze mamy mozliwos$¢ oferowania lokalnego wsparcia
klientom na rynkach, na ktérych dziatajg. Zwigkszona
zdolnos$¢ nabywcza, jakg osiagneliSmy dzigki realizacji naszej
strategii rozwoju umozliwia zaoferowanie nawet lepszych
warunkow wszystkim naszym klientom”.

GRUPA NCAB NA TARGACH ELECTRONICA 2010 W MONACHIUM (9-12 LISTOPADA)
Nie zapomnij odwiedzi¢ wiodgcych w Europie targéw przemystu elektronicznego, na ktérych Grupa
NCAB bedzie obecna jako wystawca. Odwiedz nas. Znajdziesz nas na stoisku B1.139.

Do zobaczenia w listopadzie.
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