
JOIN US! 
THE NUMBER 1 PCB PRODUCER WHEREVER WE ARE 

 

Die NCAB Group (Schweden, 1993) ist einer der am schnellsten wachsenden Leiterplattenhersteller in 

Europa und der europäische Marktführer im Bereich Leiterplattenbeschaffung. Unser solides Wachstum 

ermöglicht uns die Eröffnung einer weiteren Niederlassung im süddeutschen Raum. Werden Sie Teil dieser 

Erfolgsgeschichte und starten Sie jetzt in Pforzheim als Account Manager (w/m) im Vertrieb-Innendienst. 
  

Account Manager (w/m) Vertrieb-Innendienst  
 

 

Quality first  

Strong relationships   

Full responsibility 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Sie setzen sich gerne für Kunden ein und verfügen über eine solide Erfahrung im Vertrieb?  

WIR HABEN EIN ÄHNLICHES VERSTÄNDNIS VOM VERTRIEB! 

       Sie sind dienstleistungsorientiert und verstehen sich als zuverlässiger Partner für Ihre Kunden? 
       Sie arbeiten lösungsorientiert und gehen proaktiv auf Kunden zu? 
       Ihr Verhandlungsgeschick macht Sie unersetzlich in einer nachhaltigen Kundenbeziehung? 
       Sie sind sicher in der Erstellung von Angeboten und in der Abwicklung von Bestellungen?  
       Sie übernehmen gerne die Verantwortung bis zur erfolgreichen Lieferung beim Kunden? 

  
Sie übernehmen gerne Verantwortung?  

DANN SUCHEN WIR SIE, GERNE MIT FOLGENDER QUALIFIKATION: 

       Erfolgreich abgeschlossene Ausbildung oder Studium und sehr gute Englischkenntnisse  
       Fundierte Vertriebserfahrung und Verhandlungsgeschick 
       Dienstleistungsorientiertes Denken und ausgeprägte Serviceorientierung  
       Strukturierte und selbstständige Arbeitsweise  
       Hochprofessionelle Vorgehensweise 
       Spaß am Teamwork und Flexibilität 

  
Auf der Suche nach einer offenen Unternehmenskultur mit Freiraum für Eigeninitiative? 

SIE PROFITIEREN VON UNSERER EINZIGARTIGEN VERTRIEBSSTRUKTUR! 

       Maßgeschneiderte Einarbeitung und Mentoring-Programm 
       Wertbasierte Zusammenarbeit, kurze Entscheidungswege & exzellente Vernetzung 
       Internationale Perspektive in einem sicheren und stark wachsenden Unternehmen  
       Attraktives Gehaltspaket, flexibles Arbeitsmodell, 30 Urlaubstage im Jahr u. v. m 
       Freiraum für Eigeninitiative und Offenheit für neue Ideen 
  
Auf Ihre Bewerbungsunterlagen freuen wir uns: bewerbung@ncabgroup.com 
www.ncabgroup.com 

mailto:bewerbung@ncabgroup.com

