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Teknologian alalla on tapahtunut todella nopeaa kehitysta viime vuosina. Monimutkaista elektroniikkaa voidaan nykyisin asentaa jokapéivéisiin tuotteisiin, jotka eivat ennen
sisdltdneet lainkaan elektroniikkaa. Esimerkiksi lamppu oli ennen hyvin yksinkertainen tuote. Nyt saatavilla on lamppuja, joissa on erilaisia toimintoja tai jotka voivat ottaa

yhteyden internetiin ja joita voidaan ohjata matkapuhelimen sovelluksella.

NCAB on lasna useilla tarkeilld markkinoilla eri puolilla Eurooppaa. Uutiskirjeen tdssd numerossa
keskitymmekin Euroopan elektroniikkateollisuuteen. Teemme katsauksen alan tdhanastiseen kehitykseen

ja arvioimme tulevaisuuden suuntauksia.

"Kun harkitaan
ulkoistamista, oikea
valinta riippuu pitkalti
tuotteen tyypista ja
siitd, missa vaiheessa

elinkaarta tuote on.

JON BARRETT, CHIEF EDITOR,
ELECTRONIC SOURCING

Elektroniikkalehden Electronic Sourcing paatoimittaja Jon Barrett
vastasi kysymyksiimme ja kertoi nakemyksensa Euroopan
elektroniikkateollisuuden tulevaisuudesta.

Kun vertaat Euroopan elektroniikkateollisuutta tinaan kymmenen
vuoden takaiseen aikaan, mitka ovat suurimmat erot?

"Sitd on darettdbman vaikea sanoa lyhyesti, mutta korostaisin kahta
kriittistd muutosta, jotka ovat vaikuttaneet teollisuudenalamme kaikkiin
puoliin, piirilevyt mukaan lukien.”

"Ensimmaéinen térked muutos on elektroniikkasuunnittelun
"demokratisointi’. Kymmenen vuotta sitten tuotekehitys oli pdaasiassa
vakiintuneiden valmistajien kasissa, joilla oli tarvittavat resurssit ja
asiantuntemus uusien tuotteiden kehittdmiseen ja niiden tuomiseen
markkinoille. Nain ei enda ole. Digitalisaation ja internetin ansiosta
nykyisin lahes kenen tahansa kunnianhimoisen suunnittelijan on
helpompi l6ytéa oikeat taidot ja toimittajat. Alalle padsyn esteet ovat
havinneet ja tuotesuunnittelua tapahtuu kaikkialla.”

"Toinen suuri ero on muutos komponenttikeskeisesta
elektroniikkasuunnittelusta monitasoiseksi suunnitteluksi, sillé
elektroniikkadesignit luodaan entistd useammin moduuleja
eikéa yksittdisia komponentteja ajatellen. Se yksinkertaistaa
suunnitteluprosessia, koska hankinta voi silloin tapahtua
modulaarisessa muodossa. Tulevaisuudessa yhé useammassa

piirilevyssé saattaa olla padit moduuleja eika komponentteja varten.”
"Naiden muutosten ansiosta monimutkaista elektroniikkaa

voidaan nyt asentaa jokapdivaisiin tuotteisiin, jotka eivat ennen

sisaltdneet lainkaan elektroniikkaa. Esimerkiksi lamppu oli ennen

hyvin yksinkertainen tuote, mutta nyt saatavilla on lamppuja, joissa on

erilaisia toimintoja tai jotka voivat jopa ottaa yhteyden internetiin ja joita

voidaan ohjata matkapuhelimen sovelluksella.”

Miten kuvailisit ulkoistamisen nykyisid suuntauksia entiseen
verrattuna?

"Yhteen aikaan ulkoistaminen oli kuin kultakuumetta. Yksi
yritys ryhtyi siihen ja sitten kaikki seurasivat perdssa. Mielestani
jotkut yritykset ulkoistivat toimintoja tarpeettomasti. Se on nyt
ohi ja ulkoistaminen tapahtuu oikeilla perusteilla. Esimerkiksi
jotkut yritykset keskittyvat mieluummin immateriaalioikeuksiin
ja innovaatioon designin kautta valmistuksen sijaan. Toiset
yritykset haluavat paastéa sellaisille markkinoille, joihin kohdistuu
kaupparajoituksia ja jotka siksi edellyttavat tuotteiden valmistamista
siella, missa ne aiotaan myyda. Tuotteiden valmistaminen
asiakkaiden lahella voi tuoda merkittévia etuja.”

"Kun harkitaan ulkoistamista, oikea valinta riippuu pitkalti tuotteen
tyypisté ja siitd, missa vaiheessa elinkaarta tuote on. Onko se
suunnitteluvaiheessa, volyymituotannossa tai onko kyseessa tuotetuki?
Lisaksi on selvitettéva, mikd on kyseisen tuotteen elinkaariodotus.
Aikaperspektiivi voi vaihdella suurestikin tuotteen tyypista riippuen.
Se voi olla vuosikymmenia sotilaslentokoneelle tai 24 kuukautta
matkapuhelimelle.”

Mitka ovat olleet viime vuosien hallitsevia trendeja
piirilevyteollisuudessa?

"Piirilevytoimittajista on tullut enemmankin partnereita seka
asiakkailleen etta laajemmalle piirilevy-yhteisolle. Toimittaja on
asiakkaidensa ainoa yhteystaho piirilevyasioissa tuotteen koko
elinkaaren ajan. Joillakin toimittajilla on omaa tuotantoa ja joillakin
ei. Toiset saattavat toimia kapean markkinasektorin toimittajina ja
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"Piirilevytoimittajista on tullut
enemmankin partnereita seka asiakkailleen
ettd laajemmalle piirilevy-yhteisélle.”

JON BARRETT, CHIEF EDITOR, ELECTRONIC SOURCING

erikoistua valmistukseen ja suunnitteluun tietyntyyppista sovellusta
varten.”

"Toinen alan trendi on jaljitettévyyden térkeyden korostuminen, ja
se koskee seké piirilevyja ettd komponentteja. Jos piirilevyssa esiintyy
virheitd, on erittéin tarkeaa, etta tuotteen omistaja pystyy jaljittamaan
levyn alkuperdn. Sama koskee piirilevylle asennettuja komponentteja.
Kuka valmisti levyn, missa ja milloin se valmistettiin? Missa
olosuhteissa tuotetta varastoitiin ja kuinka pitkdan? Koskeeko sen
varastointia aikarajoitus? Misséa olosuhteissa tuotteen kuljetus tapahtui
ja kuinka kauan se kesti? Ja niin edelleen.”

Miten kuvailisit piirilevyteollisuuden ldhitulevaisuutta?

"Sanoisin, etta piirilevyjen kysynta kasvaa, koska akkukayttoiset laitteet
vauhdittavat innovointia. Ennen kaikkea uusiutuva energia, esineiden
internet (I0T), automaatio ja teollisuus 4.0 tulevat vieméaan kehitysta
eteenpain seuraavien viiden vuoden aikana. Sen jalkeen seuraava iso
juttu on tekodly.”

"Harvemmat elektroniikkatuotteet kayvat tulevaisuudessa suoraan
verkkovirralla. Sen sijaan tulemme kayttdmaan niitd entistd useammin
akuilla. Kyky tuottaa paljon enemman uusiutuvaa energiaa aurinko-
ja tuulivoimaa hyddyntéen tulee vauhdittamaan akkukayttoisten
sahkojarjestelmien yleistymista. Kun matkapuhelimien lisdksi
myos autot ja talot saavat energiansa akuista, elektroniikka- ja
sahkojarjestelmien energiatehokkuuden parantamiseen tullaan
panostamaan. Akkujen kayttdaikaa on pidennettava ja niiden kykya
tuottaa taysi teho on parannettava, mika vaatii viela tyota. ”

"Havainnollistaisin tulevaisuuden nakymaa esimerkiksi kodin
valaistuksen infrastruktuurilla. Siihen riitti ennen 240 V, mekaaninen
kytkin ja metallilanka, joka hehkui, kun sita lammitettiin. Piirilevyilla
ei ollut mitaan tekemista asian kanssa. Nykyaan valaistuksen
infrastruktuuriin voivat kuulua aurinkopaneelit, vaihtosuuntaajat,
akkulaturit, ohjausjarjestelmat, LED-kayttolaiteet ja LED-valot. Siihen
voidaan vield lisata langatonta tietotekniikkaa, jonka avulla valaistusta

voidaan hallita etaaltad. Sanoisin, etté tdma tarkoittaa véhintaan
kuutta tai seitsemaa piirilevyad. Kun ajatellaan alan innovaatiovauhtia
seka tehokkuuden ettd toiminnallisuuden kannalta, arvelisin,

ettd alkuperaisten piirilevyjen sarja tullaan korvaamaan viiden tai
kymmenen vuoden jalkeen.”

"Lisaksi kannettavia elektroniikkatuotteita valmistetaan entista
enemman. Ne ovat akkukayttdisia, ja siksi koolla ja painolla on
merkitystd. Tdma tulee osaltaan vauhdittamaan materiaali-innovaatiota
piirilevyteollisuudessa.”

"Esineiden internet on jo taalla ja tarkoittaa, etta elektronista
alykkyytta rakennetaan nyt tuotteisiin, joita olisi voinut ehka
aikaisemmin kuvata 'tyhmiksi’ sahkolaitteiksi. Se luo tarpeen
entistd pienemmille ja erikoistuneemmille, standardiliittymakohdilla
varustetuille piirilevyille, jotka pystyvat kasittelemaan tuotteiden uusia,
monimutkaisempia toimintoja.”

"Autoteollisuudella tulee olemaa erityisen
tarkea rooli.”
JON BARRETT, CHIEF EDITOR, ELECTRONIC SOURCING

Mika teollisuussegmentti on mielestasi kaikkein merkittavin?
"Autoteollisuus, koska odotettavissa on erittéin tarkeita edistysaskelia,
etenkin kun kyseesséa ovat edistyneemmat 'tavalliset’ autot ja
robottiajoneuvot. Myos élykkadiden tehtaiden, alykkaiden kaivosten ja
yleensékin esineiden internetin alueella tulee tapahtumaan paljon.
Haluaisin lisaté luetteloon myos laakinnalliset laitteet, vaikka niiden
kehitys on hitaampaa vaativien sertifiointiprosessien takia. Se on
kuitenkin yksi tarkea segmentti. Myds 5G-verkon laajenemisella tulee
olemaan huomattava vaikutus elektroniikkateollisuuteen.”

Alalla on talla hetkelld pulaa komponenteista. Miten kommentoisit
asiaa?

"Vaje koskee lahinna vanhempia, suurempia komponentteja, ja

syyna on se, etté tehtaiden on kannattavampaa valmistaa uuden
sukupolven pienempid komponentteja. Samaan aikaan vanhempien
komponenttien kysyntd on kuitenkin kasvanut. Mielestani kyseessa

on suhdanteista johtuva epatasapaino, joka tasaantuu vuoden 2019
loppuun mennessa. Jotkut tehtaat lisdévat suurempien komponenttien
tuotantoa, kun taas jotkut ostajat mukauttavat designinsa uusia

Laakinnalliset laitteet ovat tulevaisuudessa térkea teollisuussegmentti muiden sellaisten segmenttien ohella kuten esimerkiksi autoteollisuus, alykkaéat tehtaat ja esineiden internet.
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Myos elektroniikkateollisuudessa on havaittavissa suurempaa sitoutumista kestavaan kehitykseen. NCAB on vuodesta 2014 lahtien toiminut aktiivisesti kestavéan kehityksen
periaatteiden mukaan. Tasséd Jenny Zhang, Sustainability Manager, NCAB Group China, tekee kestavan kehityksen auditointia tehtaassa.

komponentteja varten.”

"Tasta valmistusteollisuuden markkinoiden epétasapainosta karsivat
eniten ne, jotka eivéat ole kehittdneet hyvia suhteita jakelijoihinsa vaan
ovat keskittyneet sen sijaan halvempien hintojen metsastémiseen.”

"Lansimaiden markkinoilla on saavutettu
tilanne, jossa yrityksilla ei ole mitaan
kannustinta toimia kestamattomasti.”
JON BARRETT, CHIEF EDITOR, ELECTRONIC SOURCING

Kuulemme median kautta paljon kestavasta kehityksesta,

mutta onko elektroniikkateollisuudessa tapahtunut suurempaa
sitoutumista asiaan?

"Lansimaiden markkinoilla on saavutettu tilanne, jossa yrityksilla ei
ole mitdan kannustinta toimia kestadmattémasti. Ensinnakin yrityksilla
on selvat taloudelliset syyt vahentéa resurssien ja energian kulutusta.
Lisaksi ymparistdsaannosten rikkominen voi koitua erittain kalliiksi.
Lopuksi moraaliset syyt puoltavat voimakkaasti kestavaan kehitykseen
perustuvaa liiketoimintaa. Myos loppuasiakkaat aiheuttavat suurempia
paineita ja asettavat toimittajille moraalisen kompassin, jota heidén

on syytd noudattaa. Sosiaalisen median aikana yrityksilla ei ole
piilopaikkaa. Yrityksen toiminta voidaan saada selville ja tuoda julki.
Yleisen mielipiteen takia ne eivat voi enaa tehda mita tahansa.

Siksi ulkoistamisen kanssa on oltava tarkkana. Yrityksen vastuuta
kestavasta kehityksesta ei voida ulkoistaa.”

"Jos tarkastelemme elektroniikkateollisuuden roolia kulutuksen
vauhdittamisessa, mielesténi ala edistéa kestavyyttd, koska sen
markkinoille tuomat uudet tuotteet ovat energiatehokkaampia ja
pienempikokoisia, mika vahentaa kaytettavien raaka-aineiden maaraa.
Lansimaissa aletaan saavuttaa kyllastymispiste kuluttajien osalta.
Kehitysta tulevat jatkossa viemaan eteenpain yritykset ja teollisuus,
jossa energiansaasttjen mahdollisuudet ovat vield suurempia.”

Mitka ovat mielestasi suurimmat elektroniikkateollisuutta kohtaavat
haasteet?
"Teollisuuden suuri haaste yleisesti ja etenkin kestavan kehityksen

kannalta on se, milld tavalla sahkotoimiset, kestévat ja autonomiset
kuljetusmuodot otetaan kayttoon. Erityisesti piirilevyteollisuudessa
tulevaisuuden haasteena on nopean kehityksen ja uusien tuotteiden
vaatimus ja toisaalta oletus vanhempien tuotteiden pitkdaikaisesta
tuesta. Aikaisemmin elektroniikkatuotteiden elinkaaret olivat joko
hyvin pitkia, kuten lentokoneissa, sotakalustossa tai ajoneuvoissa,
taikka hyvin lyhyita, kuten kuluttajatuotteissa. Nyt on paineita
siihen suuntaan, ettd kuluttajille on tarjottava kestavan kehityksen
nimissa laillinen oikeus elektroniikkatuotteiden korjaamiseen niiden
korvaamisen sijaan. Teollisuudenalalla mielipide on jakaantunut
melko tasaisesti siitd, kuinka pitkdén esineiden internetin
elektroniikkatuotteita tulisi tukea.”

"Nyt on paineita siihen suuntaan, etté kuluttajille on tarjottava kestavan kehityksen
nimissa laillinen oikeus elektroniikkatuotteiden korjaamiseen niiden korvaamisen
sijaan.”

"Kaikissa edelld mainituissa tapauksissa paras asia markkinoita
ajatellen on vakaa, luotettava ja hyvin rahoitettu piirilevysektori seka
IT- ja prosessituki, mikd mahdollistaa joustavat palvelut. Sektorin
pitdisi pystya tukemaan yksil6llisten prototyyppien nopeaa kehitysta
ja volyymituotantoa seka hoitamaan ennalta-arvaamattomat ja
monimutkaiset, jalkimarkkinoiden pitkdaikaiseen tukeen liittyvat
asiat.”
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Kiehtova matka

Taydensimme kuvaa teollisuuden yleisesta kehityksestd Euroopassa pyytamalla vastausta erityises-
ti NCAB:ta koskeviin kysymyksiin Howard Goffilta, Vice President Europe, ja Rikard Wallinilta, Vice

President Nordics.

Miten kuvailisit NCAB:n kehitystd Euroopassa viimeisen kymmenen
vuoden aikana?

Howard Goff (HG): "Konsernin nykyinen liikevaihto on 2,5 kertaa
suurempi verrattuna siihen, kun tulin NCAB:lle t6ihin yhdeksén vuotta
sitten. Huolimatta ajoittain epavakaista ja vaihtelevista markkinoista
kasvumme on ollut erittéin vakaata ja kestavaa, seka orgaanisesti etta
yritysostojen kautta. Se on todella huomionarvoista, ja tdéhan matkaan
osallistuminen on ollut jannittavaa.”

"Paikallisen lasnaolomme ja
sitoutumisemme ansiosta saamme
uskollisia asiakkaita yrityksista, jotka

arvostavat laatua joka tasolla.”
HOWARD GOFF, VICE PRESIDENT EUROPE

"Mielestani suuri osa tastd menestyksesta selittyy silld, ettd olemme
organisaatio, jonka toimintaa ohjaavat arvot. Asetamme laadun
etusijalle, rakennamme vahvoja yhteistyosuhteita ja otamme tayden
vastuun asiakkaistamme. Paikallisen lasndolomme ja sitoutumisemme
ansiosta saamme uskollisia asiakkaita yrityksista, jotka arvostavat
laatua joka tasolla. Meita pidetdan alhaisen riskin piirilevytoimittajana,
mika on erittain tarkeaa, kun ajatellaan niita valtavia kustannuksia,
joita piirilevyn virheista voi aiheuta tuotteen omistajalle.”

Rikard Wallin (RW): — "Pohjoismaiden markkinoilla NCAB
on kasvanut hitaasti mutta varmasti kaikilla rintamilla. Tassa
on ollut tarkeada se, ettd olemme kehittdneet suhteita moniin
erilaisiin asiakkaisiin, kuten asiakkaisiin, jotka kehittévat tuotteita,
jotka valmistavat tuotteet itse tai jotka ulkoistavat valmistuksen.
Kaikille asiakkaillemme on yhteistd hyvan logistiikan, toimitusten
luotettavuuden ja laadun arvostus. Investoimme vahvasti
suunnittelijoiden tukemiseen, niin etta he voivat suunnitella designit

Howard Goff, Vice President Europe Rikard Wallin, Vice President Nordics
valmistusta silmallapitden. Mitd paremmin he osaavat tehda
selvéksi vaatimuksensa ottaessaan meihin yhteytta, sitd paremmat
mahdollisuudet meilléd on paasta sopimukseen.”

"Kaikille asiakkaillemme on yhteista hyvan
logistiikan, toimitusten luotettavuuden ja

laadun arvostus.”
RIKARD WALLIN, VICE PRESIDENT NORDICS

Mitka ovat mielestasi nykyisin suurimmat NCAB:ta kohtaavat
haasteet Euroopan markkinoilla?

(HG): "En haluaisi puhua haasteista, koska naen ennemminkin
mahdollisuuksia. Koko organisaatiomme rakenne on hajautettu

ja perustuu siihen, etta tyontekijoilla on oikeus tehdé paatoksia ja
vastuuta ja tuki oikeiden paattsten tekoon. Meidan on autettava
tydntekijoitamme kehittymaan suuntaan, jonka he ovat itse valinneet.
Né&in voimme varmistaa, ettd meilld on alan parhaat tyontekijat. Olen
nahnyt, miten uskomattomiin tuloksiin tdmé on johtanut ja siksi on
elintarkeaa, ettd kehitdmme tydntekijoitdmme jatkossakin.”

Jarjestamme kahdesti vuodessa Global Introductions -esittelytilaisuuden kaikille NCAB:n uusille tyontekijoille. Tassa Anna Lothsson, NCAB Groupin Sustainability Manager,

kuvailee yrityksen kestavaa kehitysta edistavaa tyota.
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NCAB Group CEO Hans Stahl soittaa kelloa NCAB:n Tukholman Nasdag-porssiin listautumisen kunniaksi kesdkuussa 2018.

(RW): "Elektroniikkateollisuudessa organisaatiot jattavat harvoin valiin
mahdollisuuden kehittéa teknista asiantuntemustaan tehokkuuden
nimisséa. Siksi meille on tarkead, ettd voimme auttaa ostajia ja
tuotteiden omistajia tekemaan asianmukaiset paattkset, jotka
perustuvat piirilevyjen hankinnan kokonaiskustannuksiin. Meidan

on voitettava asiakkaidemme luottamus, jotta pystymme esittamaan,
millaista lisdarvoa me toimitamme paremman laadun muodossa. Se
onnistuu asiakkaan markkina-alueella toimivien paikallisten teknisten
asiantuntijoiden ja myyntihenkildston avulla seké tietysti osoittamalla
toimitustemme luotettavuuden ja kestavyyden ajan myoéta.”

Miten Euroopan poliittinen ja taloudellinen tilanne vaikuttaa
NCAB:hen ja elektroniikkateollisuuteen yleisesti?

(HG): "Kun katsomme taaksepain, ndemme, ettd NCAB on selvinnyt
ja kasvanut huolimatta poliittisesti ja taloudellisesti vaikeista ajoista.

"Mielestani suuri osa tastd menestyksesta selittyy silla, ettd olemme organisaatio,
jonka toimintaa ohjaavat arvot. Asetamme laadun etusijalle, rakennamme vahvoja
yhteistyosuhteita ja otamme téyden vastuun asiakkaistamme”, sanoo Howard Goff.
Konsernin arvot on ripustettu seinalle kaikissa toimistoissamme eri puolilla maailmaa.

Nousevaan kdyraan on epdilematta tullut pienia hairiéita laman,
kauppasotien, laminaattien puutteiden, éljyhintojen vaihtelujen, yleisen
tietosuoja-asetuksen ja nyt Brexitin takia. Maailma on nyt selvasti
arvaamattomampi kuin viimeisen 30 vuoden aikana, mutta hyvat
yritykset kuten NCAB pystyvét selviytymaan téllaisista tilanteista.”
(RW): "Pahimmillaan kova Brexit voi olla huomattava takaisku
kaikille, joita se koskee. Muutoin poliittinen levottomuus esimerkiksi
Puolassa ja Unkarissa ei ole vaikuttanut teollisuudenalaamme
kovin paljoa. Ne ovat edelleen térkeitd valmistusmaita
elektroniikkateollisuudelle.”

"Me autamme jokaista yritystd, joka
haluaa minimoida virheriskit, sektorista

riippumatta.”
HOWARD GOFF, VICE PRESIDENT EUROPE

Milta tulevaisuus nayttaa?

(HG): "NCAB Groupista tuli porssiyhtié vuonna 2018. Se on
osoittautunut konsernillemme erittdin positiiviseksi asiaksi ja auttanut
tunnettavuuden ja arvonannon lisdémisessa. Se on antanut meille
liséé resursseja kasvuun ja asiakaskuntamme laajentamiseen seka
kypsillé etta uusilla markkinoilla.”

"Historiallisesti teollisuudenalamme on jaettu matalaan ja korkeaan
teknologiaan, mutta me maarittelemme sen mieluummin laadun
mukaan. Me autamme jokaista yritysta, joka haluaa minimoida
virheriskit, sektorista riippumatta. Jos yrityksesi valmistaa esimerkiksi
paloilmaisimia, luotettavuus on térkead, vaikka teknologia ei olekaan
niin kehittynytta. Piirilevyjen ostaminen alhaisen kustannuksen maista
ei myoskaan ole niin helppoa kuin luulisi. Meidan ydinosaamistamme
on juuri korkealaatuisten piirilevyjen toimittaminen ajallaan ja oikeaan
hintaan. Se vaatii meiltd paljon koko toimitusketjun pituudelta, ja me
toimitamme sitd asiakkaillemme jatkossakin.”

(RW): "Tulevaisuuden suuntauksia ajatellen uskon, etté kaikkien
on vastattava kestavan kehityksen haasteisiin. Se on tarkeéé etenkin
parhaiden ja lahjakkaimpien nuorten ihmisten houkuttelemiseksi.
Nuori sukupolvi edellyttéé tdssa asiassa suurta uskottavuutta.”
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Teollisuudenala
menossa eteenpain

Elektroniikkamarkkinoilla on tapahtunut mielenkiintoista kehitysta
viimeisen kymmenen vuoden aikana. Se ei tarkoita pelkastaan

kaikkia niita uusia teknologioita, joita alalla on kehitetty, mutta myos
piirilevytuotannon edelleen jatkuvaa siirtymista Aasiaan. Sillé on ollut
suuri merkitys NCAB:lle. Liiketoimintamallimme ansiosta olemme
menestyksellisesti toimittaneet arvoa asiakkaillemme ja saavuttaneet
400 prosentin globaalin kasvun. Olemme perustaneet Euroopassa
yritykset Iso-Britanniaan, Ranskaan ja Italiaan, ja meilla on paikallinen
edustus 15 maassa ympéri maailmaa.

20 vuotta sitten olisi ollut mahdotonta edes aavistaa sita edistyneen
elektroniikan laajuutta ja monimuotoisuutta, joka on nykyisin kaikkialla
kuluttajien yleisesti kdytettévissé. Tama jatkuvasti kehittyvien
tuotteiden skenaario tarkoittaa, etté kysynta huipputeknologian
piirilevyille kasvaa, ja kysynnan kasvu edellyttaa, etta sailytdmme
taitomme ja asiantuntemuksemme alan karjessa. NCAB:lle avainsana

NCAB Group sosiaalisessa mediassa

m Asiakkaat ja muut asianomaiset ovat jo muutaman
kuukauden ajan voineet seurata meita Twitterissé ja

Liity meihin!
Etsimme aina patevia kokoaikaisia tyontekijoita.
Jos olet todella ammattitaitoinen teknikko,

HANS STAHL
CEO NCAB GROUP

on, ja on aina ollut, laatu. Jotta voimme houkutella asiakkaiden liséksi
myo6s tyontekijoitd, toisena prioriteettinamme on keskittya teknisten
taitojen kehittdmiseen konsernin sisalla. Se on valttdmatonta, jos
haluamme jatkossakin tarjota asiakkaillemme tietoja ja neuvoja, joiden
avulla he voivat saavuttaa parhaat mahdolliset ratkaisut.

Kestavaan kehitykseen pohjautuva toiminta on menestyksen avain
yrityksille, jotka haluavat olla jatkossakin alan merkittdvimpia toimijoita.
Me puolestamme kehitdmme edelleen kestévyysstrategiaamme,
jonka otimme kayttéon vuonna 2014. Siita on tullut erottamaton osa
toimintaamme, ja sovellamme sitd toimintoihimme joka péiva.

Nakemyksemme elektroniikkateollisuuden tulevaisuudesta on
valoisa. Naemme mahdollisuuksia seka Euroopassa ettd muualla
maailmassa. On todellinen etuoikeus olla osa teollisuutta, joka kehittyy
jatkuvasti ja jolla on tarkea rooli monien ihmisten jokapaivaisessa
eldmassa.

LinkedIn-sivustolla. Olemme aloittaneet blogin, jossa sukellamme
piirilevyjen monipuoliseen maailmaan! Seuraa meita:
» Twitter » Linkedin » Blog » YouTube

asiakastukihenkilo tai Key Account Manager, ota meihin yhteytta
tai ldheta ansioluettelosi osoitteeseen: career@ncabgroup.com

Aikaisemmin kasittelemamme aiheet

Lue aikaisemmat uutiskirieemme. Napsauta linkkiad, niin uutiskirje avautuu selaimessa.
Kaikki uutiskirieemme loytyvat kohdasta: www.ncabgroup.com/newsroom/

» Piirilevyteollisuus Yhdysvalloissa
2018 12 14 | NEWSLETTER 4 2018

» Teknologialtaan kehittyneemmat levyt

ja tuotteiden lyhyemmat elinkaaret
2018 10 23 | NEWSLETTER 3 2018

» Parempi tulevaisuus
2018 06 18 | NEWSLETTER 2 2018

» Tehtaiden hallinta
2018 04 12 | NEWSLETTER 1 2018

» Enemman elektroniikkaa
pienemmassa tilassa
2017 12 15 | NEWSLETTER 4 2017

» Kestavaa liiketoimintaa
2017 1025 | NEWSLETTER 3 2017

Kasittelemmeko vaaria aiheita?

Etsimme aina mielenkiintoisia aiheita lahempaa tarkastelua varten. Jos mielessasi on jotain, josta
haluaisit tietdd enemman, tai jos haluat kommentoida kirjoituksiamme, kerro siita meille.

Laheta sahkopostia osoitteeseen: sanna.magnusson@ncabgroup.com

Yhteyshenkilo KIM FAGERSTROM kim.fagerstrom@ncabgroup.com

NCAB GROUP FINLAND +358 2 2776470, Keskilantie 2, 20660 Littoinen, FINLAND, www.ncabgroup.com
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